	Tipo de negócio: ÓTICA
Descrição do Negócio

A Ótica é um empreendimento que comercializa artigos de óptica como óculos, armações e lentes de contato.

	

	Setor de negócio
	Pessoas envolvidas
	Área física necessária

	Comércio
	No mínimo 06
	40m²
	


	Capital de Giro
	Investimento em equipamentos e instalações
	Investimento total
	Faturamento bruto mensal previsto

	R$ 30.000,00
	R$ 50.000,00
	R$ 80.000,00
	R$ 35.000,00


	Informações de Mercado


Mesmo em meio ao avanço da oftalmologia e a criação de lentes de contato, os óculos ainda são bastante demandados, por serem mais seguros e práticos. No Brasil, esse tipo de empreendimento está em ascensão, já que muitos brasileiros estão alterando a armação dos óculos freqüentemente e os óculos sob prescrição médica tornaram-se acessório de moda. 
Esse mercado associa-se ao processo de inovação tecnológica, ou seja, os óculos variam conforme as tendências da moda. Portanto, mudanças na composição e no design dos óculos são perceptíveis aos consumidores, sendo assim afetados pela sazonalidade do mercado da moda. Essas tendências interferem nesse mercado devido à mudança que ocorre no comportamento e nas necessidades dos indivíduos.
Atualmente, as óticas além de exercerem sua especialidade (comercialização de óculos) estão cada vez mais agregando valor a sua atividade fim. As maiorias dessas Empresas estão vendendo lentes de contato, que mesmo ofertando uma margem de lucro pequena é uma estratégia de conquista e fidelização dos clientes para a compra dos demais produtos. Para tanto, caso haja a comercialização das lentes de contato, o empreendedor deve contratar um profissional especializado.
Estar atento às necessidades do mercado consumidor é fundamental para que a Empresa consiga se consolidar no Mercado e alcance maior número de clientes. Normalmente, o público-alvo desse tipo de negócio não é definido, específico. Porém, os segmentos constituídos por crianças e por pessoas acima de 40 anos são pouco explorados por esse tipo de empreendimento. Portanto, é necessário que o empreendedor aplique métodos efetivos para a conquista desses dois segmentos, ainda pouco atingidos.
	Dicas relativas ao negócio


- O empreendimento deve estar localizado próximo a Shopping Centers, ruas de comércio de moda e em bairros com grande fluxo de pessoas. É necessária a avaliação tanto do local, que inclui aspectos como a facilidade do acesso, quanto o poder aquisitivo dos moradores da região. 
- É interessante adotar um sistema de vendas semelhante ao das joalherias, onde os clientes são atendidos em mesas. Esse sistema de vendas possibilita uma interação melhor entre o vendedor e o cliente.

- É fundamental que a Empresa agregue valor ao serviço/produto ofertado. Uma boa dica é a incorporação a franquias, pois as mesmas possibilitam estabelecer um vínculo profissional com marcas de outros produtos ou serviços efetivos com empreendedores que conhecem o mercado local. 
- Por fim, o empreendedor precisa adaptar à sua realidade os valores e informações acima elencadas. Procurar elaborar um plano de negócio para viabilizar a implantação de seu negócio.
